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Site Internet : www.qualiconfort.com

Qualiconfort sponsorise les matchs en direct et les vidéos sur le site offi ciel du 
Stade Brestois : www.stade-brestois.com.
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Créé en 1994, Qualiconfort est le spécialiste de l’isolation. Que ce soit dans l’amélioration de la 
performance énergétique des logements neufs ou la remise aux normes de l’isolation dans toutes 
les parties d’un logement en rénovation, Qualiconfort allie des compétences complémentaires : 
savoir-faire, proximité de l’artisanat, capacités et moyens industriels pour un accompagnement 
personnalisé en toute confi ance. Qualiconfort c’est aujourd’hui entre 1 200 et 1 500 chantiers 
par an et plus de 16 000 clients, particuliers, professionnels, institutionnels, mairies, écoles.  
Rencontre avec Marc Dalibard qui dirige une entreprise qui ne connaît pas la crise.

Vous fêtez cette année vos quinze ans 
d’existence, comment se porte l’entre-
prise ?
Effectivement, cela fait maintenant quinze 
ans que Qualiconfort existe et je dois dire 
pour l’instant que tout se passe bien.  L’an-
née 2008 a vu l’entreprise réaliser un chif-
fre d’affaires en hausse de 45 % et l’effectif 
a également grossi de plus de 35 %.  C’est 
vrai que l’entreprise ne connaît pas la crise 
mais il faut toujours, comme dans le sport, 
rester prudent.
Comment expliquez-vous cette hausse 
d’activité ?
Il y a eu un déclic en 2004 et 2005 quand le 
prix du pétrole s’est envolé. Une bonne iso-
lation est devenue synonyme d’une facture 
moins lourde et de plus les professionnels 
ont, depuis le Grenelle de l’Environnement, 
des normes environnementales à respec-
ter et d’ici 2012, c’est plus de trente mil-
lions de bâtiments qui seront à réisoler. Il 
y a donc un véritable marché et nous avons 
acquis, par notre expérience, des techni-
ques innovantes qui nous positionnent très 
bien sur ce marché.
Quinze ans d’existence mais seulement la 
deuxième année en tant que partenaire du 
Stade Brestois 29 ?
Eh oui ! Nous sommes des nouvelles re-
crues pour reprendre un terme sportif mais 
ravis d’avoir intégrer cette belle équipe de 
partenaires. Cela fait longtemps que nous 
soutenons différents clubs sportifs ou as-
sociations et je vous avoue qu’étant bas-
ketteur dans ma jeunesse, je n’étais pas 
allé naturellement vers le football.  De plus 

dans ma logique, je n’attendais aucun re-
tour de ces partenariats. Notre seule volon-
té était d’aider et de soutenir des clubs.
Pourquoi être venu au Stade Brestois ?
Au fi l des rencontres, j’ai découvert que 
beaucoup de nos interlocuteurs étaient 
partenaires du club. J’ai eu l’occasion de 
rencontrer l’équipe commerciale  et des 
liens se sont tissés. Depuis, j’ai découvert 
la vitrine qu’est le Stade Brestois et c’est 
vrai que ce « club de partenaires » est l’oc-
casion de se retrouver les soirs de matchs 
autour d’un moment convivial et de faire 
des rencontres. C’est vraiment tout à fait 
intéressant. 
Vous n’êtes pas footballeur dans l’âme 
mais vous suivez désormais les résultats 
du club. Quel est votre regard sur cette 
nouvelle saison ?
Bien sûr, j’ai, par l’intermédiaire de notre 
partenariat, l’opportunité d’assister aux 
rencontres et je n’hésite pas à endosser le 
costume de supporter. J’ai de bons espoirs 
pour cette nouvelle saison. La mayonnaise 
semble avoir pris entre le coach, les nou-
veaux joueurs et les anciens et je suis tout 

à fait optimiste. Mais quoi qu’il en soit, je 
n’attends pas spécialement les résultats. 
Être partenaire a, à mon avis, plus de sens 
dans les temps diffi ciles que dans les bons 
moments. Mais c’est évident que l’on pré-
fère voir notre équipe gagner. 
Un pronostic pour ce match 
contre Nantes ?
Un match diffi cile sans doute et très serré 
mais je vois et j’espère bien une victoire 
brestoise par deux buts à un.

Marc Dalibard


